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وشی کاچی به عنوان دستیار هوشمند تغذیه در گچشم انداز
:میلیون ها کاربر خواهد بود تا کمکشان کند

هوشمندانه غذا 
ندپیشنهاد بگیر 

ساده و سریع مواد 
نداولیه غذایی تهیه کن

و با اطمینان غذا بپزند
با لذت نوش جان کنند
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1مسئله 

تغذیه یک موضوع چند بعدی است و عموماً راه کارهای
.موجود تنها به یک وجه آن توجه می کنند

داده ها و محتواهای موجود در حوزه تغذیه زیاد و 
.بعضاً نادرست و متناقض است

افراد به علت کمبود زمان قادر به جمع آوری و تحلیل
.نددرست داده ها برای بهبود سبک تغذیه شان نیست
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راه حل
راه کارهای مشابهی در سایر حوزه ها براساس •

.داده ها و الگوریتم های هوشمند ارائه شده است
کاچی براساس الگوی مشابه غذا را براساس •

ندی فاکتورهای مختلف به داده تبدیل و دسته ب
.می کند

حوزه رفتار کاربر و اطلاعات فردی و بیولوژیکی در •
.تغذیه به داده تبدیل و جمع آوری می شوند

ی الگوریتم های هوشمند براساس داده ها یادگیر •
اربر می کنند تا بهترین پیشنهاد غذایی را به ک 

.بدهند
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محصول
ده پیشنهاد غذا شخصی سازی ش8کاربر روزانه •

.از اپلیکیشن دریافت می کند
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محصول
ده پیشنهاد غذا شخصی سازی ش8کاربر روزانه •

.از اپلیکیشن دریافت می کند
کاربر می تواند با انتخاب موادی که در منزل•

.دارد غذاهای متنوع پیشنهاد بگیرد
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محصول
پیشنهاد غذا شخصی سازی 8کاربر روزانه •

.شده از اپلیکیشن دریافت می کند
ل کاربر می تواند با انتخاب موادی که در منز•

.دارد غذاهای متنوع پیشنهاد بگیرد
اعی کاربر با ایجاد یا عضویت در شبکه  اجتم•

ایی کاچی می تواند به کسانی که سلیقه غذ
اد یکسانی دارند متصل شود و غذا پیشنه

.  بگیرد
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2مسئله 

ا کسب و کارهای حوزه تغذیه همواره با چالش تولید و ی
.  فروش براساس نیاز کاربر مواجه هستند

ع مدیریت مواد اولیه غذایی موجود در منزل، خرید به موق
و با کیفیت آن ها برای خانواده های پرمشغله سخت و 

.زمان بر است

عدم خرید به اندازه و به موقع موادغذایی موجب 
.دورریز بیش از حد موادغذایی می شود
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را کسب و کارهای فعال در حوزه تغذیه و تامین مواد اولیه غذایی•راه حل
.هایی به کاچی متصل می نماییمAPIاز طریق 

ر، داده های کسب و کارها را براساس موجودی، سوابق رضایت کارب•
.مجمع آوری و دسته بندی می کنی... مکان، قیمت و تخفیف ها و 

د خرید براساس الگوی مصرف کاربر بهترین پیشنهادها را برای سب•
.ارائه می کنیم

نیم با استفاده از الگوی مصرف کاربر به مسب و کارها کمک می ک•
ینه تولید و عرضه بهتری داشته باشند و کسب و کار خود را به

.کنند
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محصول
به کاربرها مواد اولیه غذایی مورد نیازشان را•

سبد خرید اضافه می کنند و به راحتی از
کسب و کارهای متصل به کاچی خرید 

.می نمایند
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محصول
به کاربرها مواد اولیه غذایی مورد نیازشان را•

سبد خرید اضافه می کنند و به راحتی از
کسب و کارهای متصل به کاچی خرید 

.می نمایند
الگوریتم های هوشمند کاچی براساس •

ن کیفیت، قیمت، موقعیت مکانی و چندی
ربر فاکتور دیگر بهترین فروشگاه را به کا

.پیشنهاد می دهد
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درصد از مبلغ تراکنش های ایجاد شده در 9-3بین •مدل درآمدی
.پلتفرم از تامین کننده ها، هزینه دریافت می شود

به ویژگی های مربوط به تغذیه در پلتفرم به کاربران•
.صورت رایگان ارائه می شود
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بازار

میلیون خانم 2حدود 
شاغل متاهل ساکن 

شهرهای بزرگ

بازار خط مقدم

شهرداری تهران97فصلنامه آماری سال : منابع
www.women.gov.ir
گزارش اسنپ اکسپرس

هدف اول 

درصد بازار تا آخر 5
1402سال 

هزار 100
کاربر

هزار 10
خریدار میلیارد 7

ریال

متوسط تراکنش هر 
خانوار در کالاهای 
ه سوپرمارکتی  ماهیان

م تومان 2.5

درصد 3متوسط  
سهم کاچی از تراکنش
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فرصت 
بازار

1397 1398 1399 1400

264

331

460

هزار میلیارد تومان626

ناندازه بازار کالاهای سوپرمارکتی ایرا 

هزار میلیارد 5
تومان خرید 

آنلاین

درصد سهم بازار آنلاین0.8 ین پیش بینی می شود ا
درصد در 2.5سهم به 

سال آینده برسد2

هزار میلیارد 26
تومان خرید 

آنلاین

اسنپ اکسپرس1400گزارش : منابع
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رقبا

سابقه بیشتر در بازار •
تمرکز بر راهکاری که برای مردم آشناتر است•
تعداد کاربران بالا•
توسعه بازار مناسب در فرصت کرونا•
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مزیت 
رقابتی

از حل تمرکز بر کاربر با نی
نشده

ارائه راهکارهای سریع و 
ساده

کامل کردن و متصل 
کردن زنجیره ارزش در 

اکوسیستم تغذیه 
هوشمند

استفاده از راهکارهای 
لبه دانش و نگاه به 

آینده علم تغذیه
16



توسعه 
محصول

د توسعه ویژگی های جدی
محصول برای جذب و 

نگه داشت کاربر

توسعه زیرساخت برای
اعی گسترش شبکه اجتم

کاچی

توسعه امکانات آنالیز
داده برای کسب و کارها

توسعه الگوریتم های 
هوش مصنوعی

17



بازاریابی

شرکای استراتژیک

برنامه های ریفرال

شبکه اجتماعی
کاچی چالش ها برای 

ارتقای کاربر

رابازاریابی درون گ
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کاچی در 
یک نگاه

نفر نصب فعال نفر کاربر فعال که 
ه حداقل یکبار در هفت
از ویژگی های اصلی 

ده اپلیکیشن استفا
می کنند

ده نفر متوسط استفا
روزانه از اپلیکیشن

فروشگاه متصل به
اپلیکیشن

4250 1843 436 4
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تیم

محمدیرویا محمدیرامینپیریشیرین

توسعه دهنده کسب و کار
ک کارشناسی ارشد الکترونی

دانشگاه خواجه نصیرالدین
طوسی

MBAکارشناسی ارشد 
دانشگاه تهران

مدیریت اجرایی 
کارشناسی ارشد مهندسی 
نرم افزار دانشگاه زنجان

مدیر محصول 
کارشناسی ارشد 

هوش مصنوعی دانشگاه 
خواجه نصیرالدین طوسی
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کن،زندگیلحظهدر
آینده را هوشمندانه 

می سازیم
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